
SEO-продвижение
ООО «MAKiT»

КЕЙС

С нуля до 200+ клиентов в месяц: как мы
запустили сайт производителя рулонных штор

Рост трафика: с 0 до 2000+ посетителей/мес. из Яндекс и Google

Продающие действия на сайте: 176+ целевых действий/мес.

Основные источники заявок: сайт



Ведение
Информация о проекте
В 2021 году к нам обратился производитель рулонных штор, у которого на тот момент не было собственного
сайта и, соответственно, не было продаж из данного канала. Все продажи шли через сарафанное радио,
страницу в Instagram или выездных менеджеров. Не было контролируемого канала привлечения заявок с
предсказуемой стоимостью.

Задача
которую поставил клиент

Основные цели, поставленные перед началом работ:

разработать сайт с высокой конверсией и понятной структурой под коммерческие запросы;
выйти в оТОП-10 органической выдачи Google и Яндекс по целевым фразам («рулонные шторы», «рулонные
шторы день-ночь», «заказать рулонные шторы Минск» и т.д.);
обеспечить рост обращений с сайта, форм и мессенджеров;
создать основу для масштабируемого SEO-продвижения в будущем.



Выполнение работ
Создание фундамента для продаж

Разработка конверсионной структуры.
Упор на страницы с высоким покупательским
интентом — «Калькулятор расчета стоимости»,
«Каталог с фильтрами», «Примеры работ
(портфолио)», «Большой каталог под разные
типы штор».
Проработка УТП (Уникального Торгового
Предложения). Акцент на «собственное
производство», «гарантию», «бесплатный
замер».
Внедрение элементов призыва к действию
(CTA). Статичный кликабельный номер
телефона, формы заказа замера/расчета, чат-
виджеты (Viber/Telegram), кнопки «Получить
расчет».

Первый этап



Выполнение работ
SEO-продвижение, нацеленное на заявки

Анализ ниши и конкурентов. Проведено исследование рынка и конкурентной среды, сформирована SEO-
архитектура сайта.
Семантическое ядро. Фокус на коммерческие и транзакционные запросы («рулонные шторы купить Минск»,
«цена на рулонные шторы», «рулонные шторы на пластиковые окна», «рулонные шторы на заказ»).
Техническая оптимизация. Максимальная скорость загрузки (особенно для мобильных), адаптивность,
четкая структура данных.
Контент-стратегия для воронки:

Коммерческие страницы (дно воронки). Глубокая оптимизация страниц услуг.
Информационно-коммерческий контент (середина воронки). Статьи, которые помогают принять решение:
«Что лучше: рулонные шторы или жалюзи?», «Как выбрать ткань для рулонной шторы в спальню». В текст
интегрированы CTA на расчет.
Расширение семантики. Создание и продвижение страниц для максимального охвата.

Работа с доверие. Раздел с отзывами, фотографии производства, сертификаты.

Второй этап
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Позиции сайта
Результаты

Рост с первых месяцев
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Заявки с сайта
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Звонки + форма + мессенджеры



Показатель Было (2021) Стало (2024)

Отправка форм 0 51

Клики по номеру телефона 0 37

Запросы в мессенджерах 0 18

Клики «Получить расчет» 0 43

Переходы и заявки из Instagram 0 27

Просмотры «Контактов» 0 87

Всего целевых действий 0 176

Таблица роста заявок
Результаты

Звонки + форма + мессенджеры



Выводы
Что повлияло на рост продаж?

1.Выстроенная SEO-структура сайта и семантика, ориентированная на коммерческие запросы.
2.Контент с правильным LSI и акцентом на выгоды производителя.
3.Проработанная структура CTA-блоков: кнопки связи, формы, калькуляторы.
4.Регулярная оптимизация мета-тегов и расширение семантики.
5.Работа с поведенческими факторами и скоростью загрузки.
6.Единый стиль коммуникации бренда во всех каналах (сайт, Instagram, мессенджеры).

Итог
проделанной работы

Проект показал, что даже при нулевой точке старта и отсутствии сайта можно за несколько лет системной
SEO-работы создать полноценный канал продаж, который стабильно приносит заявки и звонки без
постоянных затрат на рекламу. Рост трафика и обращений подтверждает, что SEO в нише рулонных штор —
это не просто инструмент для узнаваемости, а реальный способ увеличить продажи и долю рынка.

Digital агентство MAKiT
Рекламное агентство полного цикла

+375 44 7140309 


